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Ablauf Workshop

Cultural Entrepreneurship - Kultur ein starker Wirtschaftszweig
Beispiele von alternativen Geschaftsmodellen
Kunden und Produkte/Dienstleistungen aus der Perspektive von Museen
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Herausforderungen fur Kultur
Chancen und Mdglichkeiten
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=== — |. Digitalisierung Il. Finanzierung

1. Offener Zugang zu Kultur
jeder Zeit an jedem Ort

2. Kommunikation
Apps, mobile Webseite, Social Media ...

,,Museen mussen poros werden ... den

Dialog mit dem Menschen suchen.*
Dr. Volker Rodekamp, 11. Mai 2013
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Herausforderung der Kulturfinanzierung
Weniger Geld fur mehr Kultur

Klrzungen und
keine gestalterischen Anreize

Altonaer -

THEATER
CLOSED

www.hamburgl.de
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Kultur ein starker Wirtschaftszweig

Potenzial Kultur in Zahlen

1. 109,5 Mio. Besuche in Museen in 2011

6,3 Mio Besuche in Ausstellungshauser in 2011
(Museumsbund 2012)

2. Umsatzvolumen Kultur- und Kreativwirtschaft in 2011: 143 Mrd. EUR
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Kultur ein starker Wirtschaftszweig

Kultur- und Kreativwirtschaft
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pausanio I

Kultur ein starker Wirtschaftszweig

Potenzial Kultur in Zahlen

1. 109,5 Mio. Besuche in Museen in 2011

6,3 Mio Besuche in Ausstellungshauser in 2011
(Museumsbund 2012)

2. Umsatzvolumen Kultur- und Kreativwirtschaft in 2011: 143 Mrd. EUR
(Chemieindustrie: 144,3 Mrd. EUR)

3. Bruttowertschopfung: 62,7 Mrd. (2,4% Anteil an Gesamtwirtschaft)
(Chemieindustrie: 32 Mrd. EUR)

4. 244.325 Unternehmen (Freiberufler und gewerbliche Unternehmer)
(Chemieindustrie: 2.083 Unternehmen, keine Freiberufler)

5. Erwerbstatige 720.000 fest Angestellte, 1,7 Mio. inkl. geringfligig Beschaftigen

(Chemieindustrie: 41.000 Beschaftigte, keine geringfligig Beschaftigen)

6. 9,6 Mrd. 6ffentliche Kulturausgaben 2010

(Statistisches Bundesamt 2013)

www.kultur-kreativ-wirtschaft.de/
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Cultural Entrepreneurship

Potenziale stark machen

Mut
zum unternehmerischen Denken ...

... aber
aus der Kultur heraus.
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Kultur und Wirtschaft

Versuch einer Annaherung

Gemeinsame:

* Beide bieten Produkte und Dienstleistung an.
* Beide haben Kunden.

« Beide haben einen Markt und Wettbewerber.

* Beide missen Marketingstrategien entwickeln.
» Beide bendétigen Gestaltungsspielraum.

Unterschied liegt im Zweck:

1. Gewinnerzielungsabsicht des Unternehmens
2. Ermoglichung von Kulturangeboten
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Cultural Entrepreneurship

Bestimmung

1. Kulturelle Herausforderungen unternehmerisch bewaltigen

2. Ziel ist nicht Gewinnmaximierung und Rendite, sondern die Kultur
(Cultural Impact)

3. innovative nachhaltigen Geschaftsmodelle




pausanio
Ablauf Workshop

Cultural Entrepreneurship - Kultur ein starker Wirtschaftszweig
Beispiele von alternativen Geschaftsmodellen

Kunden und Produkte / Dienstleistungen aus der Perspektive von Museen
(Business Model Canvas)
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Pay what you want

Allwetterzoo Munster Dezember 2012

1. 56.233 zahlende Besucher (Vorjahr 10.915)
2. @4,76 EUR (14 EUR)
3. 250% mehr Umsatz

Prof. Dr. Holger Simon | Pausanio GmbH & Co.KG | www.pausanio.com | simon@pausanio.com | @holgsimon 13 / 28
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Crowdfunding

startnext, kickstarter, inkubato, indiegogo etc.

Anonyme Zeichner

Projekt ' 91 Anke Becker

erfolereich
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Crowdfunding

Fakten 2012

« Das Crowdfunding Volumen hat sich gegentber dem Vorjahr verdoppelt

 Nordamerika (1,6 Milliarden Dollar) und Europa (945 Millionen Dollar)
legten am meisten zu.

» Verteilung auf einzelne Themenbereiche:
1. soziale Bereiche (27,4%)
2. Unternehmens-Funding (16,9%)

3. Film/Theater (11,9%)
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Crowdfunding

unterschiedliche Typen

e Equity-based crowdfunding

* Lending-based crowdfunding
 Rewards-based crowdfunding
« Donation-based crowdfunding

Die 4 Arten von
Crowdfunding

Im Crowdfunding Industry Report* 2012 wurden & Arten von Crowdfunding definiert.
Die Unterschiede beziehen sich u.a. auf die Art der Gegenleistung fiir die Unterstiitzer.

equity-based
(for financial return)

"Crowdinvesting”
Start-Ups
Mikro-Investitionen
Erfolgbeteiligung

lending-based
(for financial return)

"P2P lending”
Start-Ups
Mikro-Kredite
Riickzahlung

reward-based
(for non-monetary rewards)

"Crowd Sponsoring”
(Kreative) Ideen
Mikro-Sponsoring
(ideelle) Prdmien

donation-based
(for philantropy and sponsorship)

"Crowd Donation"
Infografik erstelit von
Causes Woltgang Gumnpalmalar
Spenden
gutes Gefiihl

*CFIR 2012: http://biLly/crri2

Prof. Dr. Holger Simon | Pausanio GmbH & Co.KG | www.pausanio.com | simon@pausanio.com | @holgsimon
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Crowdfunding

Beispiele

startnext O - startnext O - Projekte  Pages startnext o - Projekte  Pages

stoersender.tv mit Dieter Hildebran

Anonyme Zeichner museuminmotion - Menschen fiir Mu:

museum |

4. storsender.

Verbindung von Liquiditat und Marketing!


http://www.startnext.de/anonyme-zeichner
http://www.startnext.de/museuminmotion
http://www.startnext.de/stoersender

pausanio ”
Crowdfunding

hilfreiche Links

o http://www.ikosom.de/tag/crowdfunding/

e http://www.ikosom.de/2013/03/07/crowdfunding-fur-museen-
wunschtraum-oder-schon-wirklichkeit/

o http://www.crowdfunding.de/plattformen/
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Social Payment

flattr.com, kachingle.com

Ist Ihnen dieser Artikel etwas wert?

JA, ich zahle freiwillig
fir taz.de

' NEIN, jetzt nicht

Mehr Infos

= Spenden

* 18.412,14 EUR Ziel: 25.000 EUR |-

SPIENDIEN

Prof. Dr. Holger Simon | Pausanio GmbH & Co.KG | www.pausanio.com | simon@pausanio.com | @holgsimon 19 / 28
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Social Payment

flattr.com, kachingle.com

Flattr Mobile Payment

Mit lhrem Handy kinnen Sie Gber lhre Mobil-
funkrechnung oder lhr Prepaid-Guthaben zahlen.

Add money m taz zahl ich
to your likes @ os0Eure

SUppO]’t creators di]’ectly on Bitte geben Sie Ihre Mobilfunknummer ein.

services you use Sie erhalten kostenlos per SMS eine Transaktionsnummer (TAN)
auf ihr Handy gesandt, mit der Sie die Zahlung bestatigen.

Start supporting creators | |

I'm a creator TAN kostenlos anfordern

Ihre Mobilfunknummer wird nur fur den Zahlvergang und nicht fur andere
Zwecke wie WerbemalRnahmen genutzt.

Die TAN ist 15 Minuten lang goltig. Sie kdnnen sie einmal verwenden. Soliten
Sie die TAN nicht nutzen, entstehen Ihnen keine Kosten

H 5o funktioniert's > Nutzungsbedingungen

Nutzbar in allen NEtZEn:  +vavas s & O RS cRupPe

Freiwillig kleine Summen!

Prof. Dr. Holger Simon | Pausanio GmbH & Co.KG | www.pausanio.com | simon@pausanio.com | @holgsimon 20 / 28


http://www.youtube.com/watch?feature=player_embedded&v=kwvExIWf_Uc
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Dreil Sektoren der Kultur

Ausdifferenzierung der Kunden

Trager Eﬂrgem
(Staatliche) Zivilgesell-
5 schaftliches
Férderung
Engagement

Besucher
Unternehmer-

isches
Handeln




Der Kunde ist Konig! @t

Produkte und Dienstleistungen fur den Kunden

GAIN \
CREATOR

PRODUCT
SERVICES

PAIN
RELIEVER



http://www.youtube.com/watch?v=BHQXAj0A5go

@ pausanio
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Cultural Entrepreneurship - Kultur ein starker Wirtschaftszweig
Beispiele von alternativen Geschaftsmodellen
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Entwicklung von Geschaftsmodellen

fur Kulturinstitutionen



http://www.youtube.com/watch?v=QoAOzMTLP5s

Wertangebote

Schliissel- E Schliissel- , Kunden- Q Kundensegmente
partner aktivitdten - beziehungen

Schliissel- Kandle —

ressourcen 5 J
Kostenstrukiur Einnahmeguellen
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Herzlichen Dank fur
Ilhre Aufmerksamkeit

Holger Simon

Viel Spall ©
Pausanio GmbH & Co.KG  www.pausanio.com 0221 / 97 76 30 80
Eupenerstralle 165 WWW. pausanio-production.de simon@pausanio.com
50933 Kdln www. pausanio-akademie.de @holgsimon
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“e. Mmuseums

internet

Der Workshop wurde gehalten anlasslich der MAI-Tagung 2013 am 23./24. Mai 2013 in der
Kunst- und Ausstellungshalle der Bundesrepublik Deutschland, Bonn.

@ pausanio

Die MAI-Tagung 2013 ist eine Kooperationsveranstaltung des LVR-Fachbereichs Kultur,
des LVR-Archivberatungs- und Fortbildungszentrums sowie der Kunst- und Ausstellungshalle
der Bundesrepublik Deutschland.

BUNDESKUNSTHALLE / / /

LVR-Archivberatungs- und
Fortbildungszentrum

Weitere Informationen unter:
WWW.Mmai-tagung.de

Anmeldung fiir den Newsletter: A‘ 4 .
www.mai-tagung.de/MAI-Ling o ‘Dq
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http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling
http://www.mai-tagung.de/
http://www.mai-tagung.de/
http://www.mai-tagung.de/
http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling
http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling
http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling
http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling
http://www.mai-tagung.de/MAI-Ling

	Foliennummer 1
	Foliennummer 2
	Foliennummer 3
	Foliennummer 4
	Foliennummer 5
	Foliennummer 6
	Foliennummer 7
	Foliennummer 8
	Foliennummer 9
	Foliennummer 10
	Foliennummer 11
	Foliennummer 12
	Foliennummer 13
	Foliennummer 14
	Foliennummer 15
	Foliennummer 16
	Foliennummer 17
	Foliennummer 18
	Foliennummer 19
	Foliennummer 20
	Foliennummer 21
	Foliennummer 22
	Foliennummer 23
	Foliennummer 24
	Foliennummer 25
	Foliennummer 26
	Foliennummer 27
	Foliennummer 28
	Foliennummer 29

